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PORTADA

e Logo
e Datos de contacto

e Slogan de la compafia

esadealumni



HIGHLIGHTS

« Concepto de la empresa
e Principales KPI's
« Modelo de negocio

e Tamafo de la ronda
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PROBLEMA

e ;Qué problema has identificado?
 Necesidad que satistacer

e Cuantitica el problema

e ;A quién le afecta?

e« Tamafio de mercado
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COMPETENCIA

e |dentiticar otras empresas con soluciones similares

e ; Por qué no resuelven el problema?
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SOLUCION

e Define tu solucidn
 Propuesta de valor

e ; Por qué es mejor que el resto de soluciones”
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PRODUCTO

e Ensefia tu producto (si hay imdgenes, videos, etc. mejor)

e Cémo se usa, funcionalidades
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MODELO DE NEGOCIO

e ; Cémo ganards dinero?

e ;Quién paga? ; Cémo se cobra?
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GO-TO-MARKET

e Plan de marketing
e Estrategia comercial
« Cémo llegards al cliente

e Estrategia de captacidn

Puedes afiadir un plan de expansién por ciudades, paises o a nivel internaciona
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GO-TO-MARKET

e Plan de marketing
e Estrategia comercial
« Cémo llegards al cliente

e Estrategia de captacidn

Puedes afiadir un plan de expansién por ciudades, paises o a nivel internaciona
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SITUACION ACTUAL Y METRICAS

e Explicar cudl es la situacién actual con ndmeros:

o Ingresos

o Crecimiento
o LTV

o CAC

o Retencion

o Burn rate

o Churn rate

> Milestones
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ROADMAP

e Proyeccion
e Objetivos

e« Ambiciones
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EQUIPO

« Miembros del equipo
e Experiencia
e Formacion

e Perfil de Linkedin
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PROYECCION FINANCIERA

e Previsién de ingresos a 4-5 afios vista, por meses.

e Facturacidn, numero de clientes, etc.

Un cuadro sencillo es la mejor manera de mostrarlo
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RONDA DE INVERSION

e Tamafio de la ronda

e Valoracién pre-money
e Rondas anteriores

e Inversores actuales

e Objetivo de la ronda
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CONTACTO
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